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Formacion.

Dentro de la politica de Grupo Geinfor de
fomentar el aprovechamiento de las prestaciones
de GEINPROD, ha comenzado un calendario de

GRUPOGEINFOR formacion con cursos orientados a nuestros

clientes.
Gestionando soluciones desde 1987

El comienzo ha sido un tanto precipitado, pero

tenemos claro que para empezar a caminar, Se comien za dando el primer paso.
Este primer paso ha sido un curso de Ingenieria de Producto y Costes Teodricos. Pese a la
celeridad en la convocatoria, el aforo ha sido tota | y nos consta que algunas empresas

muy interesadas en asistir, por tiempo, por viajes 0 por causas ajenas a su voluntad, se han
quedado fuera.

Si algo cabe destacar de este primer curso, es el
interés y el aprovechamiento del mismo por parte

de los asistentes. Han demostrado un muy buen
nivel y, lo que es mas importante, ganas de mejorar
la gestion de sus empresas.

Por todo ello, queremos dar un aplauso a este
primer grupo de empresas por seguir apostando
por una mejora continua junto a Geinfor como
socio tecnoldgico.

El afio proximo tenemos el compromiso de emitir un

Curso de Ingenieria de producto y costes calendario anual de cursos multidisciplinares.
Trataremos de nuevo ingenieria, produccion,
planificacion, comercial — financiero — contable, a nalisis gerencial, gestién avanzada de

informes, y otros muchos que esperamos sean del int erés de nuestros clientes y
colaboradores.
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Novedades: Version 9.7

Como viene siendo ya costumbre, a partir de finales del mes de septiembre estara
disponible la nueva version de GEINPROD. El pistole tazo de salida lo dar4 la Convencion
Anual de Clientes que se celebrara tanto en Madrid como en Valencia.

La convencion durara toda una
mafiana. Un total de 140 hojas de
novedades y mejoras daran una
idea de todo el trabajo realizado
desde la anterior version. Seguro
gue todos los asistentes encuentran,
al menos, una funcionalidad que
hara mejorar la gestion de su

Convencion clientes Madrid y Valencia 2005 empresa_
Con la suficiente antelacién, se anunciard en el ar ea de noticias de nuestra web
(www.geinfor.es ) la celebracion de estos eventos. Esperamos poder contar con vuestra

presencia.

Geinfor Amplia Instalaciones.

La familia de Geinfor ha crecido. En este ultimo af 0 hemos tenido cuatro nuevas
incorporaciones, repartidas entre call center, I+D+ I, comercial y hardware. Aprovechando
la coyuntura y con miras a ampliar la oferta format iva en nuestras instalaciones, hemos
decidido crecer también en superficie.

Este crecimiento ha hecho incrementar la planta sup erior en 100m 2, repartiéndose entre un
nuevo departamento comercial, un nuevo despacho par a administracion y un aula
totalmente nueva con capacidad para 40 personasy 2 0 pc’s.

Hace un mes y medio,
inauguramos este aula
con dos jornadas
informativas a clientes
dedicadas al area de
Gestion Organizativa 'y
Movilidad en logistica.
Todo esto nos permitira 5 S
mejorar en lo que R
respecta a atencion al cliente y en poder ofertar u n plan formativo capaz de satisfacer las
inquietudes de todos los usuarios de nuestro Sistem  a.
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Patricia Barbera Segura

Patricia o mejor Patri, como todos la conocemos, fo rma parte del departamento de
administracion del Grupo desde 1999.

Su trabajo abarca toda la gestién en materia de adm inistracion

financiera de Geinfor y del resto de empresas que ¢ onforman el

Grupo.

Con 26 afios es una aficionada al deporte, le gustan los tatuajes y

estar

largas horas en la playa disfrutando de la compafiia de sus amigos.

Todos aquellos que la conocemos, sabemos que es una persona

extrovertida y alegre, menos cuando hay por medio f acturas impagadas. Bromas aparte y
de modo muy resumido, seguro que las personas de lo s departamentos financieros de
nuestros clientes y proveedores pueden dar fé del b uen humor y buen hacer de Patri.

Internacional
COLABORACION ENTRE EMPRESAS VALENCIANAS Y MEXICANAS

Debido a la gran competitividad del mercado actual, las entidades espafiolas al igual que
las extranjeras, buscan afianzar
mas sus empresas mediante
acuerdos de colaboracion, joint
venture, compra — venta,
transferencia de  Know-How,
distribuciones,  negociaciones,
asociacion, etc. Por ello, la
empresa valenciana también
tiene gran interés en
internacionalizarse para obtener
beneficios y/o crecimiento, y
sobre todo para afianzar su
futuro.

En la segunda semana de junio
del presente afio, se realizd una
mision inversa a Espafia en la
gue nos visitaron empresas de

Alauno de los fabricados de MAENA México de diferentes areas.
Alguna llegé hasta Valencia en
busca de empresas con las cuales realizar acuerdos. Para ello, fue apoyada por IVEX

preparandole agenda con varios de nuestros empresar ios valencianos.



En concreto, una empresa del sector automotriz de M éxico, que cuenta entre sus muchos
clientes con Volkswagen de México, S.A. , llegd hasta nuestras tierras y tras contactar con
varias empresas valencianas, esta actualmente en un proceso muy prometedor de
inversion en el extranjero.

La empresa en cuestion es Maquinados y
Estampados Nacionales Automotrices, S.A. de
C.V. de Hidalgo (México) cuyo Gerente
General tuvo a bien visitarnos.

Es una gran satisfaccion para nosotros poder
decir que pertenece al grupo actual de
clientes que tiene Geinfor en México . Por tal
motivo conocieron Valencia debido a las
relaciones con la empresa desarrolladora del
software GEINPROD, y esto llevd a que se

interesaran por las empresas valencianas en otros a mbitos como el de colaboraciéon e
inversion.

Parte de la presentacion de MAENA a Pymes Valencian as

Casos de Estudio .

MECALEMA. Una pequefia Empresa, una gran gestion.

Mecalema, S.L. es una pequefia empresa que, con tan solo 12 trabaj adores en plantilla,
esta ofreciendo servicios de mecanizado y trabajos auxiliares de calidad, con gran valor
afadido, utilizando la mas avanzada tecnologia tant o en disefio como en fabricacion.

De todos es sabido que el mercado, cada vez mas com petitivo, exige plazos de entrega
fiables y precios ajustados. El disponer de la info  rmaciéon necesaria para poder cumplir

estos requisitos, es la asignatura pendiente de muc has empresas.

El principal escollo es la concienciacién de la dir eccion de la mayoria de empresas, de

que invertir en gestiébn es tan necesario 0 mas que la adquisicion de una maquina de
produccion.

Sin embargo, Ramén Alemany, gerente de Mecalema , ha tenido esto presente desde los
comienzos de la actividad de la Empresa alla por el afio 1995.

Obijetivo del Cliente

- Reducir costes de planificacion.
- Conocer los costes reales de fabricacion.
- Reducir costes operativos de gestion.

Resultados Obtenidos .

- Reduccion de tiempos de planificacion
en mas de un 40%.

- Andlisis de tiempos y costes eficaz en
tiempo real.

- Automatizacion del 60% de los procesos
administrativos .



Aln disponiendo de una maquinaria de alta tecnologi a, el poder planificar y optimizar los

recursos era una tarea que consumia gran cantidad d e tiempo de todo el equipo
directivo. Si a esto se le suma la cantidad de impr evistos que obligan a hacer constantes
replanteamientos, se hace patente la necesidad de d isponer de herramientas informaticas

que ayuden en las tareas de gestion y planificacion

Por ello y tras alguna experiencia fallida con otro s softwares, optan por implantar
GEINPROD como solucion integral para su Empresa

Tres meses después de comenzar esta andadura
conjunta, Ramon nos confesaba que conseguir cumplir

con los clientes ha sido su maximo desvelo y a ello ha
consagrado la mayoria de su tiempo y esfuerzo:

“Ahora empiezo a disponer de tiempo para ocuparme
de asuntos que, hasta la fecha, el dia a dia no me
permitia abordar.

Las labores de consultoria han sido la clave para
conseguir obtener resultados en tan poco tiempo. "

El objetivo principal por el que Mecalema optdé por GEINPROD fue el poder gestionar su
area productiva basandose en informacion veraz y a ctualizada y que ello, lejos de
suponer un sobreesfuerzo, hiciese posible una integ racion de todos los departamentos.
Ramén apunta:

“Somos una empresa pequefia y no podemos permitirnos el lujo de hacer dos veces una
misma tarea, ni disponemos del personal necesario p ara realizar trabajos burocraticos
carentes de valor afadido.

GEINPROD ha supuesto un antes y un después en nuestra forma de trabajar. Ahora, sin
necesidad de preguntar a nadie, tengo en mi ordenad or toda la informacion que necesito
para tomar decisiones.

Geinprod nos cubre cualquier contingencia que pueda acontecer en la planta de
produccion. Pero para poder alcanzar el éxito del p royecto es necesario ilusionar a todo el
mundo y desde la gerencia impulsarlo como lo que es : un proyecto de empresa”

El proyecto de implantacién de GEINPROD ha sido rapido y directo orientado alli donde
més necesidad de control habia.

Nuestros consultores han trabajado muy de cerca con el Director de Produccion, Alex
Alemany, quien ha encontrado un gran alivio al pode r planificar las cargas de cada
centro para cubrir los plazos de entrega y asegurar se que cada maquina y cada operario
tuvieran el trabajo diario necesario y cumplieran | as previsiones de tiempo y costes.

De esta forma Mecalema es
capaz de asegurar los plazos
de entrega a sus clientes asi
como de ofrecerles la mejor
relacién calidad precio.

www.mecalema.com



La sencillez del Sistema y el enfoque de los consul  tores han hecho que la adaptacion a la
nueva herramienta haya sido tarea sencilla para tod os los integrantes de Mecalema
Comenzando por el propio gerente y llegando hasta | 0s operarios, todos han impulsado
este proyecto, con lo que los resultados se hanvis  to casi desde la primera semana

DISTRIBUIDORES.

Zona Distribuidor Mail Teléfono
Asturias Ingenieria de Produccion, S.L. info@idpsof t.com +34 985 129 090
Bilbao Servicios Informéaticos SOGESEM, S. L. jenova les@euskalnet.net +34 944 962 362
Madrid Holon XXI matorralba@holonxxi.com +34 916 437 666
Barcelona Ingenieria de Produccion, S.L. inffo@idpso  ft.com +34 934 908 560
Alicante QMS, S.L. gms@webgms.com +34 966 552 569
Alicante FA Consultores, S.L. info@faconsultores.co m +34 965 260 393
Murcia Ingenieria Almudi, S.L. jm@almudi.com +3496 8350821
Valencia Gestion Empresarial Informatizada, S.L. comercial@geinfor.es +34 962 997 405

MEXICO D.F. Geinfor México, S.A. de C.V. lespada@geinformexico.com +52 55 5615 5498

VENEZUELA Logica C.A.

rdangel@Ilogica.com.ve +58 241 8236510

ea seguir recibiendo este boletin o lo ha recibido por error,
por favor le rogamos nos lo comunique a la direccio n gnewsl@geinfor.es indicando en el asunto: baja. Ud.
puede solicitar el envio a otra direccion de su Emp resa, asi como el envio de nimeros atrasados al mis  mo

correo o bien a través de nuestra web.
GRUPO GEINFOR.www.grupogeinfor.com.  +34 962 997 405

Gaceta divulgativa del Grupo Geinfor. Si Ud. no des
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